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Ein gutes Gefuhl beginnt
mit klaren Informationen.

BMW M3 Competition Limousine (G80)
Fahrzeugsuche: Beispielauswertung eines vorausgewahlten Kandidaten

79.900 € 38.500 km 06/2022

Angebotspreis im Beispiel Laufleistung im Beispiel Erstzulassung im Beispiel

Ergebnis der Musteranalyse: WEITER PRUFEN

Das Fahrzeug passt grundsatzlich zum Beispielprofil. Der Preis liegt innerhalb der fiktiven
Vergleichsangebote. Drei entscheidende Punkte bleiben offen: vollstandige Wartungsbelege, Angaben
zu Lack-/Vorschaden und der aktuelle technische Zustand. Eine abschlieBende Kaufempfehlung
ist noch nicht moglich.

Was Sie wissen mochten Was VALENBORN sichtbar macht

Passt dieses Fahrzeug zu mir? Abgleich von Modell, Ausstattung, Nutzung und Budget.

Ist der Preis nachvollziehbar? Vergleich ahnlicher Angebote mit erklarten Unterschieden.

Welche Risiken sind noch offen? Trennung von Dokumenten, Verkduferangaben und ungeklarten Punkten.
Was passiert als Nachstes? Priorisierte Riickfragen und Vorbereitung einer unabhangigen Prifung.

Transparenz zum Beispiel: Dieses vollstandige Fallbeispiel ist fiktiv. Fahrzeug, Verkaufer, Unterlagen, Vergleichspreise und
Befunde sind erfunden, um die Arbeitsweise zu zeigen. Es gab keinen Kundenauftrag, keine Besichtigung und keine Verhandlung.
Reale BMW-Modellangaben sind gesondert belegt.

Ihr Nutzen: Sie erhalten eine geordnete Entscheidungsgrundlage und einen Ansprechpartner fur die
vereinbarten Schritte bis zur Kaufentscheidung.
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01 / FAHRZEUG & BELEGSTATUS

Was passt. Was belegt ist.
Was noch fehilt.

Beispielprofil: sportliche Limousine fur Alltag und Wochenenden; Automatik; mdglichst seriennah;
nachvollziehbare Wartung. Gesamtrahmen 85.000 € einschlieBlich vereinbarter Begleit- und
Fremdkosten.

Information im fiktiven Fall

Einordnung

Modell / Antrieb

Fahrzeugdaten EZ 06/2022; 38.500 km; zwei Halter laut
Inserat DO1

Ausstattung Beispiel: Head-up Display, Sitzheizung,
serienmafige Sportsitze

Wartung D03: ServiceUbersicht mit Eintragen; letzte

Schaden / Lack

Umbauten

Technischer
Zustand

Rechnung aus 2025 fehlt

Verkaufer behauptet Serienzustand

Zustandsprifung

So lesen Sie den Belegstatus

M3 Competition, Hinterradantrieb; 375
kW/510 PS; Achtgang M Steptronic [1]

Verkaufer behauptet »unfallfrei«;
Nachlackierungen nicht erlautert

Keine eigene Untersuchung, keine aktuelle

Modellbasis passend. Individuelle
Variante und Ausstattung am Fahrzeug
bestatigen.

Laufleistung und Halterangaben noch mit
Dokumenten abgleichen.

Laut D01/D02. Funktion und
Ubereinstimmung mit Fahrzeug priifen.

Nachweis teilweise vorhanden;
Wartungsumfang und nachste Falligkeit
ungeklart.

Verkauferangabe. Keine Bestatigung von
Unfallfreiheit.

Fotos reichen nicht zur Bestatigung von
Software- oder fritheren Anderungen.

Vor Kauf durch passenden Fachbetrieb
prifen lassen.

Dokumentiert: Eine konkrete Unterlage stutzt eine Angabe; ihre Echtheit und Vollstandigkeit bleiben
gegebenenfalls zu prifen. Verkauferangabe: Eine Aussage ohne ausreichenden Nachweis. Offen: Es
fehlen Informationen oder eine Untersuchung.

Dokumentenregister des Beispiels

DO1: fiktiver Inserat-Auszug vom 14.10.2026. D02: fiktive Ausstattungsliste ohne verifizierte
Herstellerabfrage. D03: fiktiver Auszug der Servicehistorie. Im echten Bericht werden erhaltene
Unterlagen mit Datum, Herkunft und Bezug zur Fahrzeugidentitat dokumentiert.

Konkreter Mehrwert

Eine Aussage wie »scheckheftgepflegt« wird in Uberprifbare Fragen Ubersetzt. Sie sehen, welche
Unterlage die Aussage stltzt und was vor einer Entscheidung noch nachgefordert werden muss.

VB-MO001 | Fiktives Fallbeispiel | Keine reale Fahrzeugprifung



/ VA L E N B 0 R N FAHRZEUGSUCHE
\/ AUTOMOBILBERATUNG & FAHRZEUGSUCHE MUSTERBERICHT

02 / PREISEINORDNUNG & BUDGET

Ein Preis wird erst durch
den Vergleich verstandlich.

Die folgenden vier Angebote sind vollstandig fiktive Vergleichswerte. Sie zeigen die Methode
und sind keine aktuelle Marktanalyse. Alle beziehen sich beispielhaft auf dieselbe
Modell-/Antriebsvariante.

Vergleich EZ / Kilometer Preis Warum der Unterschied zahlt

A 2021 /55.000 km 75.900 € Alter, hdhere Laufleistung; fehlender
Wartungsbeleg.

B 2022 / 44.000 km 78.500 € Ahnliches Alter, mehr Kilometer; dhnliche
Ausstattung.

C 2022/ 32.000 km 80.900 € Ahnliches Alter, weniger Kilometer; dhnliche
Ausstattung.

D 2023 /28.000 km 82.500 € Junger und weniger Kilometer; zusatzliche
Ausstattung.

Beispiel- 2022 /38.500 km 79.900 € Preislich zwischen B und C; Zustand noch

fahrzeug ungeklart.

Einordnung im Beispiel

Der unbereinigte Median der vier Vergleichspreise betragt 79.700 €. Der Angebotspreis liegt 200 €
darUber. B und C sind die naheren Vergleichskandidaten. Die offene Historie und der unbekannte
Zustand verhindern eine abschlieBende Aussage uber einen angemessenen Kaufpreis.

Angebotspreise sind keine erzielten Verkaufspreise. Im echten Auftrag werden passende Angebote mit Quelle, Abrufdatum, Variante
und Ausstattung dokumentiert. Auffallige Ausreier werden begrindet ausgeschlossen; ein Mittelwert allein ist kein Wertgutachten.

Ihr Gesamtrahmen im Rechenbeispiel

Position Beispielbetrag

Fahrzeugpreis 79.900 €
Beispielhonorar Fahrzeugsuche bei Kauf, Endpreis 1.290 €
Budgetannahme externe technische Prufung 450 €
Budgetannahme Anreise / Transport / Zulassung 300 €
Summe 81.940 €
Rest zum angenommenen Gesamtrahmen von 85.000 € 3.060 €

Die 450 € und 300 € sind reine Budgetannahmen, keine Angebote von Dienstleistern. Laufende Versicherung, Kfz-Steuer,
Finanzierung, Betrieb und mdgliche Reparaturen sind in dieser Summe nicht enthalten. Verbindliche Fremdkosten werden vor
Beauftragung abgestimmt.
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03 / RUCKFRAGEN & ENTSCHEIDUNG

Die richtigen Fragen
vor dem nachsten Termin.

Die folgenden Punkte werden geblndelt beim Verkaufer geklart. So entsteht aus einer allgemeinen
Beschreibung eine konkrete Entscheidungsgrundlage.

Prioritat Rickfrage / gewiinschter Nachweis Warum das relevant ist

Vor Termin Bitte vollstandige Serviceubersicht und vorhandene Wartungsumfang, Kilometerstande
Wartungsrechnungen, insbesondere zur letzten Wartung, und nachste Falligkeit
bereitstellen. nachvollziehen.

Vor Termin Welche Unfall-, Karosserie- oder Lackarbeiten sind »Unfallfrei« und »nicht
bekannt? Bitte vorhandene Rechnungen und Fotos nachlackiert« sind unterschiedliche
nennen. Angaben.

Vor Termin Gibt es aktuelle oder frithere Anderungen an Software, Serienzustand und mdgliche
Abgas-, Fahrwerks- oder Bremsanlage? Rickristungen klaren.

Vor Termin Bitte Fahrzeugidentitat, Verkauferrolle und Unterlagen und Fahrzeug
Verfligungsberechtigung mit geeigneten Unterlagen zuordnen; Berechtigung fir den
nachweisen. Verkauf klaren.

Vor Termin Ist eine unabhangige Untersuchung inklusive Prifumfang und organisatorische
Hebeblhne, Diagnose und vereinbarter Probefahrt Machbarkeit vor Anreise festlegen.
maoglich?

Bei Prifung Welche Wartung, Reifen-, Brems- oder sonstigen Kurzfristigen Aufwand und
Arbeiten stehen nach dem Befund an? Gesamtrahmen aktualisieren.

Was die Antwort fiur Sie bedeutet

Ergebnis Nachster Schritt

Unterlagen nachvollziehbar; externe Priifung Besichtigung und technische Prifung vorbereiten.
vereinbart

Unterlagen fehlen, kénnen aber zeitnah nachgereicht Offene Punkte zuerst schlieBen; Entscheidung vertagen.

werden

Wesentliche Widerspriche bleiben ungeklart Weitere Klarung verlangen oder andere Angebote prifen.
Verkaufer lehnt einen angemessenen unabhangigen Grund klaren; bei anhaltender Unsicherheit diesen

Check ab Kandidaten zurickstellen.

lhre Entscheidung bleibt bei lhnen

VALENBORN ordnet Informationen und Optionen ein. Sie entscheiden Uber Prifung, Budget, Kauf und
Bedingungen. Fehlende Informationen werden sichtbar gemacht, statt durch eine pauschale Zusage
ersetzt zu werden.
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04 / TECHNISCHE PRUFUNG

Der Zustand wird
am Fahrzeug gepruft.

Die digitale Einordnung bereitet die Untersuchung vor. Ein unabhangiger, zum Fahrzeug passender
Sachverstandiger oder Fachbetrieb untersucht anschlieBend die vereinbarten Bereiche vor Ort.

Prufbereich Gewlinschter Umfang beim Priifpartner

Karosserie und Lack Sichtprifung, vereinbarte Lackmessung, Reparaturhinweise und Unterboden
dokumentieren.

Motor und Antrieb Kaltstart soweit moglich, Laufverhalten, sichtbare Undichtigkeiten sowie
Schaltverhalten beurteilen.

Fahrwerk und Bremsen Zustand, Spiel, Verschleis und erkennbare Abweichungen prufen; Befunde festhalten.
Reifen und Rader Profil, Alter, Schaden und GleichmaRBigkeit des VerschleiBbildes aufnehmen.

Elektronik und Vereinbarte Steuergeratediagnose sowie relevante Komfort- und Sicherheitsfunktionen
Funktionen prufen.

Probefahrt / Dokumente Soweit vereinbart und mdoglich: Fahreindruck dokumentieren; Identitat und

Kilometerangaben mit Unterlagen abgleichen.

DEKRA beschreibt fur Gebrauchtfahrzeuge kombinierbare Module fir Technik, Karosserie und Fahrzeugsysteme. Anbieter,
Verfugbarkeit und konkreter Umfang werden im Einzelfall abgestimmt. Die Auswahl oben ist eine Anfragegrundlage, kein bereits
beauftragter oder ausgefuhrter Check. [2]

So wird die Prufung organisiert

Schritt Zustandigkeit und Ergebnis

1. Umfang und Kosten VALENBORN holt Optionen ein; Sie bestatigen Prifumfang und Fremdkosten.

2. Termin Verkaufer und Prufpartner stimmen Zugang, Standort und Termin ab.

3. Untersuchung Der Prufpartner untersucht und dokumentiert den Zustand im vereinbarten
Umfang.

4. Entscheidung VALENBORN ordnet den Bericht kaufmannisch ein; Sie entscheiden Uber weitere

Klarung, Verhandlung oder Kauf.

Status dieses Musterfalls: noch nicht untersucht

Es liegen keine Messwerte, Diagnoseprotokolle oder technischen Befunde vor. Deshalb enthalt dieser
Musterbericht weder eine Bestatigung der Unfallfreiheit noch eine Zusicherung zum Zustand. Auch
eine tatsachliche Untersuchung kann nicht jeden verdeckten Mangel ausschlieZen.

Eine aktuelle Hauptuntersuchung wird als Unterlage bericksichtigt. Der konkrete Kaufcheck wird passend zum Fahrzeug und Ihren
offenen Fragen zusatzlich festgelegt. Fur die Probefahrt sind Erlaubnis und Versicherungsschutz vorab zu klaren. [3]
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05 / ZUSAMMENARBEIT & MEHRWERT

Sie entscheiden.
Wir ordnen und koordinieren.

Vom Suchprofil zur nachvollziehbaren Auswahl: Recherche, Preisvergleich, dokumentierte Fragen und
koordinierte Prufschritte. Dieser Bericht zeigt beispielhaft die Einordnung eines vorausgewahlten

Kandidaten.

Weniger eigene Recherche Die vereinbarten Informationen und Vergleiche werden geblindelt aufbereitet.

Mehr Uberblick Belegte Angaben, Verkauferaussagen und offene Punkte stehen getrennt im
Bericht.

Bessere Vorbereitung Sie wissen vor einer Anreise, welche Unterlagen und Untersuchungen noch nétig
sind.

Verhandlung mit Grundlage Nachweise und Befunde helfen, Preis und notwendigen Aufwand einzuordnen.

Ein geordneter Ablauf Ein Ansprechpartner koordiniert die vereinbarten Schritte und berichtet den
Stand.

Das Beispielpaket: Fahrzeugsuche

Fahrzeugsuche: 1.290 € Gesamtpreis bei erfolgreichem Kauf. Davon 300 € Suchhonorar bei
Beauftragung und zusatzlich 990 € bei erfolgreichem Kauf eines durch VALENBORN vermittelten Fahrzeugs. Das
Suchhonorar vergitet die Suchleistung auch ohne Kauf; gesetzliche Widerrufsrechte bleiben unberihrt.

Enthalten: Suchprofil, Recherche und Vorauswahl von bis zu drei Kandidaten, Preis- und Unterlageneinordnung,
Verkauferkontakt, Koordination einer externen Prifung sowie kaufmannische Verhandlungs- und Kaufbegleitung
mit schriftlichem Ergebnis. Eine Modellreihe; 90 Tage individuelle Fahrzeugsuche ab vereinbartem
Start. Kein passendes Fahrzeug gefunden? Auf Wunsch einmalig 30 Tage kostenfreie Verlangerung bei im
Wesentlichen unverandertem Suchprofil. Verfigbarkeit und Kaufabschluss werden nicht garantiert.

Ein individuelles Gesamtangebot legt Leistungsumfang, Preis, Start, Zahlungsbedingungen und
Verbraucherinformationen vor Beauftragung verbindlich fest. Externe Prifung, Reisen, Transport und Zulassung
sind separat abzustimmen. Sie erwerben das Fahrzeug direkt vom Verkaufer.

Technische Untersuchungen und rechtliche Vertragsprifungen Gbernehmen qualifizierte Fachleute. Ein Nachlass oder fehlerfreies Fahrzeug
wird nicht zugesichert.

lhr nachster Schritt

Sprechen Sie uns mit lnrem Wunschmodell, Budget, Kaufzeitpunkt und gegebenenfalls bereits gefundenen
Inseraten an. Wir klaren den Bedarf in einem persdnlichen Gesprach und erstellen ein passendes Angebot.

Deven Krummeck | VALENBORN
Automobilberatung & Fahrzeugsuche

Frankfurt am Main | Deutschlandweite Begleitung

Quellen fir allgemeine Informationen: [1] BMW Group, Vorstellung BMW M3/M4 vom 23.09.2020: Modellinformationen. [2] DEKRA:
Prifmodule fur Gebrauchtfahrzeuge. [3] ADAC: Gebrauchtwagen-Checkliste und Probefahrt. Abruf 14.10.2026. Keine dieser Quellen belegt
das fiktive Beispielfahrzeug.
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https://www.press.bmwgroup.com/deutschland/article/detail/T0316649DE
https://www.dekra.de/de/dekra-siegel-gebrauchtfahrzeuge/
https://www.adac.de/rund-ums-fahrzeug/auto-kaufen-verkaufen/gebrauchtwagenkauf/gebrauchtwagen-kaufen/
https://www.adac.de/rund-ums-fahrzeug/auto-kaufen-verkaufen/neuwagenkauf/vor-dem-kauf/


